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Con le nuove norme aumenta 'opportunita di guadagnare sulla b
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Peralcuniil fotovoltaicoap~
plicato all'industria & un busi-
ness vincente. Per altri 2unabu-
fala, anche per colpadelle miove
norme del "conto energia”. La
Verita, come spesso accade, sta
probabilaente nel mezzo.

I sostenitori del cosiddetto
"FV" ricordano che Findustria,
ha larga disponibilita di superfi-
cidi tetto su cuj disporre i pan-
nelli solari: spesso centinaia se
non migliaia di metri quadrati,
niente a che vedere con quelle

Ne lla dlSCUSSlOﬂQ

sulle possibilita concrete
critiche alla tassazione

i dell’elettricita prodotta
anche se autoconsumata

che ricoprono villetie ¢ anche
condormini. Poi la possibilita di
disporre diuna fonte energetica
a prezzo zero, preziosa soprat-
tutto se i consumi, quali per
esermnpioquellidiunafabbrichet-
ta metalmeccanica, SONO w'im-
portante voce nel passivoazien-
dale. Danon trascurare inohre il
fatro che il costo dell'impianto &
ammortizzabile in bilancio e
['Iva sull'acquisto detraibile, fat-
tori positivi che i privati che in-
stallano gli impiantiafontiener-
getiche rinnovabili non possa-
no mettere in conto. Infine con
un mutuo pensato ad hoe (o con
unleasing) & pensabile di instal-
lare impianto a costi vicini allo
zero, godendo sin da subito di

forti sconti sulla bolletta.

I detrattori insistono innanzi-
tuttosu fatto che letariffe incenti-
vant sono sottoposte alla tassa-
zione del reddito d'impresa, an-
che quande gran parte deli'ener-
glavieneautoconsumata. Sottoli-
neano poi per ghi impiantj oltre i
20 kifowatt [a vendita del surpius
di energia & un fatto obbligato, a
tariffe minime che partono da
0,008 euro al kilowatt (& ancor
meno per le produzioni pii1 alte,
si veda la tabella) contro gli
0,1-0,14 al kW a cui 'imprendito-
re la comprerebbe. E ricordano
comme il cosiddetto "nuovo conto
energia”, a differenza del vec-
chio, per gli impiantidazia Loco
chilowatt, remuneri in ugual mo-
do clascun KW di potenza instal-
laro, secondo criteri fuorida ogni
logica industriale. Una scelta na-
tadal fatto che si e voiuto privile-
giare il forovoltaico diffuse, anzi-
ché quello "concentrato”, anche
per limitarne 'impartoambienta-
le. Infine la tariffa incentivante &
fissa per vent'anni, senza adegua-
mento [stat: ¢cid portaa una forte
svalutazione degli incentivi alla
fine del periodo ventennate.

Entrambe le due tesi hanno
del vero. Portano perd a tre con-
clusioni molto semplici (eviden-
ziate nei due esempi in pagina).
La prima e che, se sl pagadi tasca
propria l'impianto, la redditivita
dell'investimento & piuttostobas-
sa: che oscilla da un minimo del
4% {piccola industria al Nord
con alti costi di installazione)
all'8% (grande industria al Sud).
In compenso, si guadagna sulla
bolletta, trasformando un costo
operativo in investimento. Lase~
conda ¢ che, per chiricorre aun
mutuo 0 a un leasing le tariffe in-

centivanti fanno in buona parte
da copertura al credito concesso
eilrisparmiodei costi energetico
egarantito.

Per Rosanna Lotd, presidente
del Consorzio Open Utility, &
quest'ultima élasceltaprivilegia-
ta dalle Prod, n parte per i minori
rischi, in parte perché non rien-
tranellamentalitadellimprendi-
tore destinare laliquidita dicassa
aun business, quello energetico,
diversodaquellodeiiapropriaat-
tivita principale.

Laterza considerazione & che
molto cambiera quando, come &
previsto dalla finanziaria 2008,
un decreto ministeriale saneira i
passaggio da un massimo di 20
kW a uno di 200 KW det regime
dello scambio sul posto. Afferma
Luigi Oliva,consulente di Svilup-
po Valore, societd che con Asso-
lombardahalanciatolo «Sportel-
lo fotovoltaicow per le imprese:
«Laconseguenzasarache unim-
prenditore che consuma molta
energia (peresempio perché pro-
prietariodiun’officina metalmec-
canica) optera senz'altro per lo
scamnbio sul posto privilegiando
gliscont sullabollettarispettoal-
la vendita, che tra l'altro lo co-
stringe a specializzare la propria
attjvitd inun ambito sconosciuto
e caratterizzato da forti oscilla-
zioni dei prezzi derivate anche
da crisi internazionali e difficil-
mente pianificabili nel futuro».

Cid vale anche per chi da oggl
godedel "contoenergia” maéco-
stretto, volente o nolente, a ven-
dereil proprio surplus: salvo sor-
prese il passaggio dal regime di
alienazione a quello dello scam-
bio sul posto dovrebbe essere
possibile aogniscadenzadel con-
tratto annuale.




Gli esemipi

Ecce due esempi di impianti, il primo pill piccole e situato a nord della peniscla, con energia
prodotta per autoconsumo, & fi secondo pil grande a sud ¢on energia prodotta solo per ta vendita in
capannoni affittati. Balza al’acchio come sul breve periodo il mutua convenga di pid e mentre sul
lunge & investimento in preprio 3 vincere il match. Le durate dei mutui sonc parametrate al
mamento in cul | costi iniziali st ammortizzano. Nel primo esempio if tasso di rendimento & basso
(4%, simile a quello di un CcT) ma in realta 'instatlazione del fotovoltaice va vista come trasforma-
zione di un costo aperativo in investimento per il risparmic energetico. Nel secondo & un pa’ pil
elevate (6%, simiie a quello di un investimento immobitiare). In realta Pinstallazione del fotgvoitai-
co va vista come trasfermaziane di un costo aperativo in investimento per il risparmio energetico

PILLELA IMPRESE, NDRD ITALIA

Scambio sul posto. Praduttivita primo anna 1,150 kWh/kWp, 80% di potenza minima garantita
alla fine de! venticinguesimo anno. Tetto a falde, utilizzata solo quella orientata a sud - sud-est,
al netto di aree di'servizio e parti ombreggiate

Con mutuo chirografario

i Semzamutuo di 14 anni al 100%
Superficie accupata da impiants L 280 mq
Potenza nominale ‘ 35 kWp
Energia consumata ] 45.000 idwh annui
Energia prodotta da impianto FV (prima anna) } 4(.250 kWh annui
Costo energia elettrica in bolletta ] 0,135 €/kWh (1)
Tariffa incentivante i 0,40 €/kWh

1 conti dopo 25 anni. Valori in euro

[nvestimento impianto ‘ 0 (finarziato da

{con Iva al 10%) L -242.550 istituto di credito)
Detrazione lva i \ 22.250| 0
Incentivi lardi in 20 anai “*I__N 200300] 4818002
Risparmio energetico conseguito i 118.200' 118.260
Manutenzione impianto netto Iva J -37.500 ~ -37.500
Polizza assicurativa netto Iva [ -25.000 ““%4\—27;'».000
Ammortamento impiantoin 9 annial 12% #* -242.550 T 342550 3)
Imposte sul reddito 31,4% -32800]  -25500
Elilrgtl))(;:]scoacapitale al netto degli incentivi ceduti { N 0 [ —;1.000
Tnteressi al netto el credito di imposta T‘_" ' H& T 270,000 (4)
Semma flussi di cassa. Valori in euro o . o
Dopo 5 anni 1 -121.700] 14.000 (5)
Dopo 10 anni -33.700{  -3200
Dopo 15 anni 23800 46300
Dopo 20 anni 78.200] ] 8.200
Dopo 25 anni , 89.800] 19.800

Periode in cui i costi si ammortizzans (pay back) 14 annir -




CON JE RUTLO o

Impresa con impianto FV per vendita energia sul tetto di un proprio capannone ceduto in affitto a
terzi, Sud Italia. Vendita energia. Produttivitd primo anno 1400 kWh/kWp, 0% di potenza
minima garantita alla fine del venticinquesimo anno. Tetto piano, panneiii orientati a sud e
inclinati a 30, superficie utilizzata al netto di aree di servizio e parti ombreggiate

i

! Senza mutuo

7Superfic1e occupata da impianto ”“’Rs mQq

Con mutuo chirografario
di 11 anni

Potenza nominale ] 85 kwp

Energia consumata T 0 kW

Energia prodotta da imp’iiﬁoji E . 119.000 kwh anmui
Prezzo minimo garantito di cessione ‘\ __D,098 €/kWh {5)

Tariffa incentivante T 0 40€/Wh
I conti dopo 25 anni. Valeri in euro -
Investimento impianto o 0 {finanziato d;
(con Iva 31 10%) | ~532.950]  istituto di credito)
Detrazionelva o ! 48.450! _ 0
incentivilordiin20anni T 861400] +430700(5)
Risparmio energetico_gonseguitokkmf I 253.700 Mg o 253.700
Manutenzioae impianta etto Iva I egooo]  -98.000
‘Polizza assicurativﬂg{ﬁg_ o _/_:i_ ﬁiii@_o-v ;ﬁ_ gTS_Si‘L-OB
Ammortamento impian}ﬁié;;al—i’ai 7__1___—;845091&_;7_ _;}84500m[3i
Imposte sul reddito 31,4% L -156.100| 156100

Somma flussi di cassa (“L‘E‘Efi_iﬂfg‘_'l _

DopoSapni 5 l“22997(§7)7-
Dopo 10 anni ) ~46.300

S — =
Dopotsenmd 1 %1000
Dopa 20 anni | 194.500
it ey - Ll
Dopa 25 anni ! 221.800

Periodo in cuiicosti siammortizzano {pay back) |
(1) Costo medioc parte variabile in bolletta {la fissa & costituita da cantatori, dispacciamento, tasse da pagare comungue pec
impianti grid connected): (2) ultimi & anni; (3) non costituende un'effettiva uscita di cassa, gli ammortamenti influiscono sui
flusst di cassa incrementanda il credite dimposta; (4) considerate detraibili imposte pari al 27,5% (fres), nell'ipotesi che gli
interessi passivi, per la parte eccedente 'ammontare degli interessi attivi, non superine il 30% del reddite operativo lordo
(vedi Finanziaria 2008); (5) i} presmmortamento del mutuo deve consentire di iniziare )l imborso dopo 'entrata in

esercizio dell'impianto e in corrispondenza dell'incasso della prima tariffa incentivante; (6) tariffa stabilita per it 2008
dall’Aeeg, valida fino a SO0.000 kWh/anpui prodott, in base alla Delibera n. 280/2007; (7) utimi 9 anni

Fonte: elabarazione Sviluppa Valore per Il Soie 24 Ore




) Mutui per 'impianto
‘non sempre ottenibili

Le considerazionisui pro e
contro del fotovoltaico sono
condizionate da due variabili
decise: disponibilita dei mutui
e tariffe di vendita del surplus
prodotto.

Sullacartasonomolte,eincre-
scitanumerica, le banche che ga-
rantiscono mutuial100% del co-
sto per l'installazione di impian-
ticon fontirinnovabili, prenden-
do agaranzia o le tariffe incenti-
vanti del conto energia oppure i
certificati verdi destinantia fon-
ti diverse dal FV. Molte dj esse
giungono fino a promettere pre-
| stiti chirografari (senza quindi

i, Troppa approssimazione inunmo

Effett collaterali
con il boom «verde»

lanecessitaeilcostodiricorrere
aipoteche sugli immobili). Co-
me abbiamo gia premesso, lo
sviluppo di questo tipo dicredi-
ti & condizione imprescindibi-
le senza il quale il fotovoltaico
nelle Pmi sarebbe destinato a
restare nel pio limbo dei desi-
deri. Va tuttavia ricordato che
molti prodotti offerti per ragio-
ni di immagine non corrispon-
dono a effettive disponibilita
di erogare finanziamentireali.
Infine, l'alienazione del sux-
plus di energia, come alternati-
vaalloscambiosul posto, &, adet-
ta di Francesco Trezza del Gse,

( Le condizion. Interessante anche la vendita del surplus

pitt interessante di quel che pa-
re: «Fatta la premessa che o
scambio sul posto & piti favore-
vole per chi consuma molto, an-
che chi fa il contrario, perché di-
spone di grandi superfici su ca-
pannoni adibititi a semplici ma-
gazzini, ha i suoi vantaggi. Non
bisogna dimenticare che le tarif-
fe garantite per la vendita sono,
appunto, minime. Nella vendita
si fa riferimento ai prezzi del
mercato locale, che variano a se-
conda delle ore di consumo.
Quelle nellafasciaattornoamez-
zogiorno, quando 1 50no i pic-
chidiinsolazione, sono i piti alti
epercioe probabile che chiospi-
ta il fotovoltaico possa spuntare
tariffe pi alte di quelle alle quali
acquisterebbe 'energia, renden-
do interessante a lungo periodo
I'investimento».

ndo cresciutoin fretta

tengono conto delle polizze as-
sicurative, che standardizzano
annualmente gli esborsi per la
manutenzione o il decadimen-

to dei rendimenti termicl.
Primadioptare per Iinstalla-

1 boom del fotoveltaico ha
avuto numerosi effetti indeside-
rabili. 1| primo € Yincremento
esponenziale degli operatori
addetti, passati dazo-4o dialcu-
nianni fa a centinaia e centina-
ia: sono quelli che con la loro
professionalitd dovrebbero as-
sistere il cliente dalla progetta-
zione e realizzazione dell'im-
pianto, ai conti economici sui
costibeneficial recupero dei fi-
nanziamenti. Inunasortadicot-
sa dell’'oro, si 50n0 Improyvisa-
ti alle gestione det pacchett
“chiavi in mano" impjantisth,
mediatori di crediti, commer-

cialisti, semplici affaristi del
momento. Gli effetti si vedono
sul campo. Innanzitutto rendi-
menti energetici futuridegliim-
pianti gonfiati del 15-20% (ma-
gari calcolati in base a norme
Uni, come 1210349, pensate pet
situazioni ottimali di edilizia
bioclimatica). Pol documenta-
zione passataal Gse insufficien-
te e mal fatta, che fa slittare di
mesi 1a firma delle necessarie
convenzioni. Quindi business-
plan improvvisati da pessone
che sanno poco calcolare costl
e detrazioni fiscali inbilancio €
ammortamenti futuri, che non

zione bisogna inoltre esscre
consapevoli di alcuni rischi,
che chi cerca di venderci I'im-
pianto o il finanziamento pren-
de, alcune volte, sottogamba.
Avverte Luigi Oliva, consulen-
te di Sviluppo Valore: «Si pos-
sono buttar via i soldi, pagati
per il progetto, selaDia o il per-
messo di costruire incocelano
convincoliditipo ambientaleo
costrultivo (riguardantl per
esempio il tipo di tetto da adot-
tare nellazona), per mancatoti-
spetio delle distanze legali, per
serviti di veduta, per polemi-
che ambientaliste».



Ecoiogia. Un premioin pit per efficienza

Ogni discorso sulla conve-
nienza economica del fotovol-
taico non avrebbe senso se non
esistesse una spinta decisiva
all'installazione: il cosiddetto
conto-energia, cioéla possibili-
ta di essere pagati per ogni ki-
lowatt di energia solare "puli-
ta" prodotta, anche per il pro-
prio autoconsumo. E, incaso di
forti surplus, la possibilita di
vendere quel che non si utiliz-
za, a tariffe minime garantite,
non di molto inferiori a quelle
dimercato.

112008 e il secondo, e pit1 im-
portante, anno di svolta, per
questo tipo di energia. Per slac-
ciareicordonidellaborsaéba-
stato escludere dalla compo-
nente tariffaria Az delle bollet-
te le centrali che producono
energia dai rifiuti o dai combu-
stibili fossili, che da marzo
2008, come disponelanuovaFi-
nanziaria {(articolo 2z commi
136-138), non riceveranno pil
fondi, tutti dedicati alle vere
fontirinnovabili. Cibhatral'al-
tro permesso di abolire del tut-
to la cosiddetta "fase istrutto-
ria" delle domande, e quindi le
file dei questuanti. Oggi la ri-
chiestadiincentivivapresenta-
ta al Gse (il Gestore dei servizi
elettrici che sovrintende a que-
sto settore) solo dopo 'entrata
in esercizio dell'impianto e, in
sostanza, € automaticamente
accolta se l'impianto & in rego-

Il vantaggio nel gioco
della produzione pulita

la.Unaproceduradavverosnel-
la, anchie se nasconde alcunein-
sidie (vedi articolo in pagina).
[1limite di potenza agevolabile
{passato via via da 100 me-
gawatt 21.200 megawatt pih al-
tri 100 per impianti che impie-
gano tecnologie innovative) do-
vrebbe essere pid che sufficien-
te ad adempiere alla richieste,
ed & comunque flessibile per-
ché permette una proroga dil4
mesi dopo che & stato raggiun-
to, per gli impianti entrati in
esercizioin quel periodo.

Va poi aggiunto che quello
che il "nuovo conto energia"
{come &ormaichiamato)intro-
duce diverse alire novita. Tra
le altre un premio per impianti
fotovoltaiciabbinati alPuso effi-
ciente dellenergia. Poi un altro
premio & chi sostituisce coper-
ture contenenti amianto (il fa-
migeratoeternit) conquelle in-
tegrate nel tetto dell’edificio
(che, gidda sole, hanno incenti-
vi maggiori). Infine il supera-
mento sia del limite di 1.000
kW, quale potenza massima in-
centivabile per un singolo im-
pianto, siadiquello che impedi-
val'utilizzodellatecnologia fo-
tovoltaica a film sottile, molto
usata nell'ambito dell'integra-
zione architettonica deipannel-
li nelle coperture, Le ultime
due misurasono decisive per fa-
vorire soprattutto gli impianti
nellagrande industria.

N

Fizez. I calcoli

Contributi
imponibili
maesent Iva

Ilregime fiscale del conto
energia per le imprese & af-
frontato dalle circolari Entra-
te n. 46 e 0. 66 del 2007. Teon-
tributi che si ricevono sono
esenti da Iva. Tuttavia sono
una componente del reddito
imponibie, sia che I'energia
sia utilizzata per autoconsu-
mo, siache siausataperlaven-
dita. In compenso gli impianti
divengono beni ammortizza-
bili ed & possibile scontarne
ancheicosti di manutenzione
e I'lva sull’acquisto (determi-
nataal10%),secondoleregole
previste per I'impresa.

Uncaso particolare, affron-
tato dallarisoluzione delle En-
trate 28 gennaio zo08 n. 22, e
quello dell'impresainstallatri-
ce che resta proprietaria del-
I'impianto, destinataria diret-
ta degli incentivi, e si limita a
garantire ai proprietari del fab-
bricato che ospita i pannelli
energia gratis, per pol vende-
resul mercatoquellaecceden-
te: le Finanze chiariscono che
il contratto in essere non e di
comodato, ma dilocazione.

Infine per quanto riguarda
laritenuta, il soggetto attuato-
re (G.S.E.) & come sempre te-
nutoaeffettuarlasul contribu-
to erogato alle imprese o agli
entinon commercialise ghi im-
pianti attengono all'attivita
commerciale esercitata.



